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全国区域合伙人招募计划书

融聚区域力量，共创国本伟业
——中国酱香新势力的合伙人征召令


尊敬的各位商业精英：

您好！这是一份来自贵州酱香核心产区的价值邀约。贵州国本酒业，秉承赤水河的灵韵，坚守传统酱香工艺，立志于新时代打造一个由厂商与经销商共创、共担、共享、共富的酒业新平台。我们摒弃传统的甲乙方博弈关系，诚挚寻找志同道合的城市合伙人，不仅是代理商，更是我们的事业股东和命运共同体，共同挖掘千亿酱香市场的无限潜能。

1、 品牌实力与核心优势（我们凭什么吸引您）

1.  根正苗红，品质基石：源于茅台镇7.5平方公里核心产区，严格遵循“12987”传统酱香古法，由资深酿酒大师团队倾力打造，酒体醇厚，品质对标一线。
2.  模式革新，利润颠覆：推行“厂家直供+F2C（工厂到消费者）”模式，彻底砍掉中间环节，确保合伙人拥有行业极具竞争力的价格优势与利润空间。
3.  资本路径，远大前程：公司已制定清晰的资本战略规划，致力于通过3-5年的市场深耕与规模扩张，达到融资及上市要求，为早期合伙人带来远超产品差价的资本回报。

二、 区域合伙人招募条件（我们希望您是谁）

我们寻找的不仅是经销商，更是能够在当地市场开疆拓土的“联席CEO”。您需具备：

1.  战略眼光与认同感：高度认可酱香酒市场前景及国本酒业品牌文化、经营理念与发展模式。
2.  卓越的资源整合能力：在目标区域（地州市/区县）拥有深厚的政商、圈层与人脉资源，具备快速打开局面的能力。
3.  雄厚的经济实力：具备充足的资金实力，用于市场保证金、首批进货、市场开拓及后续运营。
4.  优质的硬件设施：具备承载开设品牌专卖店、高端品鉴会所或酒庄的场地与能力，能作为品牌形象展示与客户体验的中心。
5.  丰富的团队管理经验：拥有或能组建一支高效的销售团队，并具备良好的市场管理和团队领导能力。

- 注：“不一定需要官方资源”一项，我们在正式文案中可优化为：“具备多元化的高端圈层资源（政、商、企、协会等）者优先，我们更看重的是您整合与开拓资源的能力。” 这样表述更具积极性和包容性。

三、 合伙人权益与支持政策（您将得到什么）

这是本次合作模式的核心亮点，我们称之为“三级火箭”深度绑定模式。

▶ 第一级：市场开拓期（代理商股东）

1.  极致价格优势：厂家直供，成本价合作。您获得的不仅是代理价，而是近乎于出厂成本价的货源，确保您的毛利空间最大化。
2.  股权激励分配：首批合作即开启利益股份分配。我们将根据您的区域规模、打款金额和市场表现，赋予您该区域销售公司相应的干股或期权激励，让您从第一天起就不仅是卖家，更是股东。
3.  铁军驻地支持：合作签订后，总部立即派遣1-2名资深销售经理驻地服务至少3-6个月。他们不仅是培训师，更是您的市场总监，协助您完成团队搭建、渠道开发、品鉴会召开等，直至市场步入正轨。
4.  全方位运营支持：
    - 品牌支持：全国性品牌广告投放+区域市场广告补贴。
    - 动销支持：提供全套动销方案（品鉴会、回厂游、跨界联盟等）。
    - 培训支持：不间断的产品知识、销售技巧、团队管理培训。
    - 物料支持：免费提供门头、展架、品鉴酒等开业及活动物料。

▶ 第二级：深度绑定期（酿酒股东）

当您顺利完成第一阶段目标，市场运营稳定后，我们邀请您“回归酒厂”。
- 您有权以股东身份，直接投资入股公司的核心酿酒板块（如认购特定窖池、年份基酒等）。这不仅让您的收益与每一滴酒的品质和价值直接挂钩，更从根源上实现了“厂商一体”的深度融合。

▶ 第三级：终极共赢期（集团原始股东）

- 经过三至五年的市场检验与共同成长，公司将从全国合伙人中优选Top级的优秀领袖。
- 这些精英合伙人将有机会以其市场贡献和资本价值，兑换或认购酒厂母公司（集团）的原始股份，成为集团公司的真正创始股东之一，共同奔赴资本市场，分享上市带来的巨大红利。

四、 合作流程

1.  意向咨询：通过热线/官网/公众号提交意向申请。
2.  资格审核：总部招商部对您的资质进行初步沟通与审核。
3.  深度洽谈：区域总监级与您进行一对一深度洽谈，详解模式与政策。
4.  市场考察：欢迎您亲临贵州国本酒厂实地考察（费用由我司承担）。
5.  签约授权：签订《区域合伙人协议》，授予独家代理经营权。
6.  启动运营：支付款项，总部组建支持小组，启动市场运营。

五、 我们的承诺与愿景

贵州国本酒业绝非仅仅卖酒，我们是在共同打造一个平台、一个生态系统。我们承诺以最大的诚信、最优的资源、最鼎力的支持，赋能每一位合伙人。

我们的愿景是：与100位城市合伙人一起，用5年时间，打造一个覆盖全国、渠道深耕、品牌响亮的酱酒新品牌，并最终实现资产证券化，让每一位早期参与者都能获得产品利润、股权收益、资本回报的三重丰收。

这是一个机会，更是一个时代性的选择。
贵州国本酒业，虚位以待，敬候佳音！




贵州国本酒业销售有限公司
                                               2025.8.20
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